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TAGLIO DE IMETALLI

—
Intervista

Da 25 anni soluzioni di taglio innovative

Nel settore della lavorazione dei metalli, I'affidabilita e le prestazioni elevate di segatrici e impianti da taglio
Istech sono ben note: I'azienda si & conquistata un'ottima reputazione sviluppando soluzioni standard e su

misura per ogni esigenza di taglio dei metalli.

di Elzonora Segafredo

ondata nel 1994, I'azienda ha da
Fpum compiute 23 anni: questo

importants anniversario & stato
locrasione per intervictare Aleszap-
dro Rescaldani, fglio della fondasri-
ce Rita Baollini = amministratore de-
legato dell’azienda.

Come nasce Isrech? Quall dadt sinee-
tizzanoe la cresclsa avvenusa in que-
gel 25 annil?

LaZienda # nata come produttrice di
=egatrici 2 nastro ou doppia colonna
di guida, per fornire prodotti di quali-
t3 superiore alle aZisnde che al tempo
non trova¥ano oul mercaso italiano
produttori in grade di soddisfare pie-
naments questa esigenza. Dal 1994 o
oggi molt aspetti =i oono evoluti: la
piccela realia imprenditoriale 2 diven-
tata un'azienda strutturata con pii di
trenta dipendenti, uno stabilimento
produttive che & pit che triplicato
rizpetto alle origini & un faturato in
costante creacita.

Sono cambiate anche le nostre strace-
gie di approccio al mercato: abbiamo
sviluppato la capacitid di coddisfare
lz ezigenze pil pemplici con prodot-
ti standardizzati ma evolut, facili da
ugare & manutenere, incrementando
allo otesoo tempo considersVolments
lo sviluppo di soluzioni su misura. In
particolare la nostra offerta oi & aric-
chita con strumenti che unizcono alle
capaciti meccaniche di taglio anche

gli elementi necessari all'zutomazic-
ne dei processi produsivi & alllings-
graZione del taglio con le diverce fasi
del ciclo produsive.

L= nostre zoluZioni cono  partco-
larment= appreZZate in Italia, ma
crecce la nostra presenza all'esters,
soprattutte nella fascia alta del mer-
cato; con la pecente acquizizione di
Klaeger, azienda tedeoca del settors
con oltre novant'anni di storia, ab-
bizmo ultericrmente rafforzate la
quota delle nosire Vendite sui mer-
cati internaZionali. Quel che non &
cambiato in quecti anni, invece, & la
costante ricerca dei pit elevati otan-
dard tecnologici per offrire soluzioni
di taglic sempre pil evolute, unita
alla capacita di ascolto delle exigen-
ze del clisnze. Questo o ha permesso
di creare segatrici e impianti dove gli
aopetti prestazionali di affidabilith
produttivits =i affiancano alla sempli-
citd di weilizZo. La nostra esperienza
nel creare coluzioni customizzate, la
capacitd progettuale dei nootri tecni-
ci & la fAeozibilitd organizzativa che o
contraddistingue portano a ricercare
sempre una perferta corrispondenza
alle necensity dell’azienda cliente =
del singolo cperators; & incltire molto
apprezZara la nostra velocisa di rispa-
sta alle richieste di assistenza in tusta
Italia grazZie a un cervizio tecnico effi-
rciente & preparaso.

La nostra offerta & completata da
un'ampia gamma di lame 2 nastro per
ogni ssigenZa di taglio, studiate per
valorizZare le prestazioni delle noatre
macchine.
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Quall zono § segmend che
rapprezenno | voseri mer-
cadl princlpali? che ezlgense
hanno e come prevedese di
far fronee all'eventuale evo-
lustone di quesee richiesse?
Storicamente i nootri prodot-
ti sono cempre ctati utilizzati
dalle officine meccaniche per
la faze di taglio che precede le
muccessive lavorazioni. Matu-
ralmente continuiame a ovi-
luppare soluZioni per le offici-
ne; a questo segmento oi cono
perd affiancati i rivenditori di
acrizio, sempre pitl interesza-
[ afomll! anche prodotti ta-
a misura, aumentando
i lore aggiunto per i propri
clienti.

Agli uwtenti pitt tradizionali
delle macchine da taglio =i
unizcone alcune nicchie di
mercatos con necessitd par-
dcolari, come I'0il & Oas,
che richiedono applicazioni
- standardizZate o su misura
che giano - dalle particolari
capatteristiche  prestaZionali,
legate alla particolare funzio-
ne = alle ecigenze di sicurezza
e affidabilitz dei prodets w=-

La erescents attenfions ai
principi  dellIndustria 4.0
ha portato una notevole ac-
celeraZione dei processi di
autemaZions, con un conse-
guente intzreses per impians
non precidiati che riescanc a
gestire le diverse fasi di la-
voraZions, dal carico delle
barre grezze alla gestione del
taglizto. Questo porta alla -
chieota di impiant complessi,
non limitad alla fase di taglio
ma integrati in linea 2 monte
e a valle nel procesce produt-
tvo.

Alla  cresceate  complessi-
t3 meccanica degli impiand
corrisponde  un'evoluZions
deﬂ.’:letqumca a borde: sone
sempre maggiori le necsosit:
di interconnettivita, operat-
vitd da remoto, disponibilita
di informazioni di ritorno che
consentanc il monitoraggio
qualitative automatico della

mantenerci al pasmo con le
richiezte del mercato, anche
nelle sue fasce pid alte: non ci
siamo infatt limitati 2 miglio-
rare I'acpetto del taglio, che oi
& indubbiaments sviluppato
ma senZa cambiamend epo-
cali, ma ci siamo concentrati
cugli elementi di automazZio-
ne e interactivica dove i passi
in a¥anti sono stati ewormi.
Da guesto punto di vista ab-
biamo trovato un supporto
importante nel Pianc naZio-
nale per I'Industria 4.0, all'a-
vanguardia rispetio 2 quante
rezlizzato in aleri Paesi euro-
pei, che ha offerto Fopporu-
nitz alle aZiende italizne di
porsi ul mercato con prodot-
ti pils =voluti = concorrenziali.
Questo ha aivtato oia l'export,
sia l= vendite oul mercate
interno: le importazioni dai
produttori esteri hanno per-
oo molte delle loro attrasive,
ora che i compratori italiz-
ni possono coafrontarle con
proposte locali dal rapporto
fra prezZo e prestazioni deci-
pamente migliors.

Quall sono le lnee di pro-
doeto e le soluston! pil ap-
preszare do chascuno del vo-
zerl mercard df riferimenco?
Attnalmente l= esigente mag-
giormente espresse dal mer-
cato riguardano la parte piln
alea della gamma: macchinari
cofisticati, come la gerie Po-
wer di zegatrici a doppia co-
lonna per Finductria pesante.
Particolarmente  apprezzate
dai rivenditori di zcciaio =
dalle aziende operanti nel
pestore  dell'QilkGan, queate
segatrici sono pronte per l'in-
perimento in linee di produ-
zione compasibili con § princi-
pi della smart factory.

Peralero anche l= officine mec-
caniche oi evolvone: molte at-
tuano programmi di sviloppo
con le caratteristiche previste
dal Piano Industria 4.0 e be-
neficiano quindi degli incen-
tivi, potendo codl acguistars
macchinari di qualitd amart,
un investiments che un tem-

produZione, la m ione
predittiva = aleri aspetti che
fino a non molto tempo fa
sembravane parte di un im-
maginaric & remoto futurs.
La noatra capacita di cogliers
per tempo i segnali di quest
evoluZione ci ha permesso di
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po molte aZiende di guesto
pegmento non avrebbero po-
tuio sostenere. In particola-
re l= segatrici Power Go, che
rappresentans la ooluzione
entry level di questa gamma,
avendo tuste le capasteriotiche

di compatibiliti con sictemi
amart unite a un preZZo inte-
ressante, stanno riscuctendo
un notevole successo.

Digitallzsazlone e auroma-
signe sono sempre plit pre-
zend nelle aslende produs-
dhve: come vi rapporsose al
principd di Induzerda 4.07
Anche nella nostra aZienda
adoperiamo per conformar-
o cempre di pil ai prindpi
dell'Industriaz 4.0; dal punto
di vista del software di gestio-
ne abbiamo infatti inVestito
in un ziztema ERP che integra
I informazZicni delle diverse
funzioni aziendali,
tends in particelare di dispor-
re dei dati della produzione
e delle vendite nello ctesso
ambienze.

Per guanto riguarda l'assetto
fisico della produZione ab-
biame acquistato tre magaZ-
Zini Verticali auwtomatizzati,
conzeguendo un notevole in-
cremento  dellaffidenza dal
punto di vista della movimen-
r=zione dei materiali = miglio-

congen-

rando la Auidita del processo
produttiva.

Maturalmente continuiamo 2
walutare con attenZions tute
l= oppeortunitd di migliora-
mento = innoVaZione anche
negli asperi pitn tradizionali
della produzione in modo da
mantenere sempre slevati gli
standard gualitativi dells no-
atre soluZioni.

La crescenee adesions al
principi di Induserda 4.0 ri-
guarda anche § voserd cllen-

7 Come ne viene influensa-
i I vosern offerea?
Indubbiament= cono molt

i nostri cliend che i stanno
evolvendo, con una crescita
evidente anche dal punto di
vizta dimensionale; oe die-
ci anni fa molti noatri cliens
potevano riconoocersi mella
categoria delle officine mec-
caniche con una decina di di-
pendent, ora molte di queste
azZiende pomo diventate pil
grandi, con una maggior con-
papevolelia & capacita di ana-
lizZare i dati & automatiZZare
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i proceasi produstivi.
Riguardo zi cliend che gid
partivano da basi pill strue
turate, le evoluzioni oono
naturalments  ancora  pin
sorprendenti: ormai  diversi
rivenditori di acciaic sono in
grado di effettuare il contral-
lo qualitd uslizzando i dati
forniti dalla macchina e az
tuare correfioni automatiche
i compeguenza. I nostri centri
di taglio permettono inolire
di gestire, in modo del futta
automatico, ['avanZamento
di produZione, ricevendo le
commepzse dipemtaments dal
gectionale aZiendale. Mentre
aziende come Toyotza hanno
scelto di integrare impianti
di taglio nella produzions di
carrelli elevarori per ridurre
lo scarto di materiali ed otti-
mizZare Pafficienza dei pro-
ceani produttivi.
Adattarsi alla crescente com-
plemsita delle ezigenze dei
clienti non & stato banale: af-
frontare questa efida ha impli-
cato alcune decicioni straegi-
che iniziali, come la scelta del
promoolle di comunicaZione
fra PLC ¢ ambiente esterno.
Da qu:nm punto di vista ab-
Preso una declmm
d\ﬂicﬂ: ma che zi & rivelata
lungimirante: fra le diverce
soluZioni dicponibili, abbiamo
scelto protocolli molto diffusi
= compatibili con la maggior
parte dei gistemi informativi
presenti sul mercato; questo
da un late ha richiesto molio
lavoro nella ricerca dei dispa-
sitivi elettronici adeguati =
nelle sviluppe software, ma
dallaltro o permette di eace-
re molto deazibili e di metters
facilments 2 dicpocizions del
cliente in modo automatico
tutte le informazioni necessa-
rie all'omimizzazione del pro-
ceaee (andamento online del-
la produzione, stato di weura
degli utensili, informaZioni
statistiche sulla vita degli
utenzili, parametri di proces-
a0 utilizzati... ],

come £l evolvono le vostre
sirasegie di ricerca, swlluppo
e produsione? Quall zono e
direerici  principall: nuwow!
mareriall, processd, servisi?
Come & logico, le noatre otra-
tegie di oviluppo oi evolvono
cepcande di conformarsi e,
dove posoibile, anticipare le
richieste che provengono dai
clienti: queste sono principal-
mente legate all'svoluZions

delle tecnologie produttive =
all'integrazione dei sistemi a
monte & a Valle

In concreto ogni cliente port=
2 aviluppare nuove soluZioni,
pilt che una linea generals di
tendenza evolutiva possiamo
citare dei casi applicativi per
far capire il fpo di esigenze
che riusciame 2 soddisfare.
Un cliente norvegess nel set-
tore della difeca, ad ecem-
pio, ha espresso l'esigenza
di realiZZzre un sistema non
presidiato per il taglic di ac-
ciai complessi destinati alla
forgiamura, integrando i gizte-
mi di taglio, 2 monte, con un
meccanizmo di carico barre
e, a valle, con una soluZions
di ocarico che porta i pezzi
taglizti al robot che carica 12
forgia. Abbiamo suggerito al
cliente di introdurre, fra la ze-
gatrice = la forgia, un sistema
di pesaturain o da asgicu-
raui che il pezo degli elemen-
ti da inviare alla forgia foose
costante (il peso & infatti un
indicatore pilt rilevante del-
la lunghezza per gquesto tipo
di lavorazione). La pesatura
manuale di peZZi 2 campions
azvrebbe cauzato un oneroso
rallentamento del processo,
menire la pesatura a bordo
conzents un efficace controllo
qualitative prevVentivo senZa
fermi macchina. La proposta,
pemplice da implementare =
risolutiva, ha determinato la
decigione del cliente di sce-
gliere la nostra soluzione fra
le diverse alternative disponi-
bili sul mercato.

Un altro caso che cito volen-
deri riguarda un produttors
opagnole di vagoni ferrovia-
ri che ci ha interpellatn per
automatizZare la produZions
degli aosili: ne esistono circa
200 tipi suddivisi in & fami-
glie, con un diametro che non
& costante e cambia lungo
V'asgile stesoo. A seconda della
forma del semilavorato for-
giato pud essere pill o meno
conVenients utilizZarle per
produrre I'uno o Faltro tipo di
apgzile; la decivions dell’azils
da produrre usandao il zingola
pezZo forgiato veniva presa
da un operatore esperio che,
a colpo d'occhio, valutava a
quale famiglia potesse me-
glio corrispondere, portando
quindi manualmente il pezzo
2 una segatrice per il taglic di
una estremita, poi a una se-
conda segatrice per il taglio
dell’altra eatremita.
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Orazie alla soluZione che ab-
biamo proposto, ora l'assile
grezZo viens pransionats da
un puntatore laser; la scan-
pione & frzsmeaea al PLC dove
viene confrontata con tutti i
tipi di assili finiti, ottimizzan-
do la corrispondenza tra ce-
milavorate & prodotte finito
e impostando di conseguenza
il mglio. Il semilavorato Vie-
ne portato ad una postaZio-
ne di lavers, dove due teste
di taglio che s muovono oo
binari in modo indipendente
ne taglianc le estremicy; i
pezZo lavorato wiene poi tra-
sportato da una navetta nella
poriZione di depogite, il tutto
in modo completamente am-
tomatiZZate. La riduZione di
sfridi e il fzparmio di tempa
rizpetto all'opZions manuale
sone evidentements noteVali.
La ricerca di potenziali
tegraZioni fra le diverse fasi
del processo produttive - ad
esempio, taglis = marcato-
ra, sha¥atura o preparaZione
per il confezionamenms - & la
proposta di soluzioni che per-
mettano di mestarle in pratica
migliorando la produstivisa &
il nostre fore all'occhielle:
rinzciamo ad attware guest
interventi graZie a una col-
laudata collaborazione fra
peroonale tecnico & commer-

ciale.

quali mizladve — lancl di
nuovl prodoeed, fiere & cosl
vl — prevedere, per muanse-
nere e far crescere la vostra
quont di mercaso e lo now-

riesd del vosero marchio?

Certaments I'zoquizizione
di Klaeger 2 |z pit notevole
delle iniziative intraprese in
un'ottica di ecpancione: =
nostre risorse saranno ora in
buonz parte dedicate al cre-
are ginergie con i prodott di
questa storica azienda, ottimi
= complementari ai noati in

quante appartenenti a una
gamma di coluzioni dalle
dimengioni pill contenuze -
spetto alla media della nostra
produzione.

Rigpette alla presenza alle
fiere di settore, che costimi-
scong indubbiamente un'oc-
cagione di incontro ma che
rischizno di rimultare dicper-

sive, preferiremo quest'anne
concentrarci su iniZiative pil
locali a supparto della rete
di vendita, come l'organizza-

ne di open house presso i
distributeri: riteniamo infatti
che il foree contenuto inno-
vative delle nostre proposte
pooca ecsers comunicato me-
glio attraverso iniziative mi-
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rate & contatti pil approfon-
diti di guanto normalmente
non sia poesibile nel conteato
spemo frenetico delle fere.
Una promoZione “z chile-
metre Zero”, quindi, non in
omaggio 2 una tendenza del
momento ma per ma
Zare lz nostra wicinanza ai
clienti.




